Gemeinden haben die Wahl

KREIS ALTENKIRCHEN Wersoll kinftig das Holz aus dem Gemeindewald verkaufen?

Weihrend das
Umuweltministerium neue
Strukturen schaffen will,

kiindigt ein etablierter
Akteur an, um neue Partner
werben zu wollen.

damo M 42 Ortsgemeinderdte im AK-
Land miussen sich in den kommenden Mo-
naten mit einer neuen Thematik ausein-
andersetzen: Wer soll kiinftig das Holz aus
dem Gemeindewald verkaufen?

Denn Fakt ist: Zum 1. Januar 2019 wird
sich das Forstamt aus der Holzvermark-
tung verabschieden. Wohlgemerkt nicht
freiwillig. Denn der Kartellrechtsstreit,
den einige Sdgewerker vor Jahren mit dem
Land Baden-Wiirttemberg angefangen ha-
ben, wirkt sich auch auf den rheinland-
pfélzischen Wald aus (die SZ berichtete).

Kurz gesagt, entsteht durch die bis-
herige Praxis des Holzverkaufs nach Mei-
nung der Gerichte eine Schieflage: Weil
Landesforsten nicht nur das Holz aus dem
Staatswald vermarktet, sondern auch das
von Privatbesitzern und Gemeinden, ge-
hen grofe Holzmengen {iber den Tisch der
Forstimter — zu grofle, meinen die Kartell-
wichter. Auf diesen Rechtsstreit hat das
Land Rheinland-Pfalz reagiert und im vo-
rauseilenden Gehorsam entschieden, den
Verkauf der kommunalen und privaten
Holzernte ab dem kommenden Januar
nicht mehr zu tibernehmen.

Also missen sich private Waldbesitzer
und Haubergsgenossen, aber eben auch
Kommunen neu aufstellen. Klar diirfte
sein: Kein Ortsbiirgermeister wird sich die
Arbeit ans Bein binden, mit den Sédgewer-
ken selbst in Verhandlungen zu treten - al-
lein schon, weil er dafiir viel zu wenig Holz
in die Waagschale werfen kann. Also wer-
den die Kommunen ihr Holz gemeinsam
vermarkten mussen.

Wie das konkret aussehen konnte, hat
jetzt eine Lenkungsgruppe erarbeitet. Ge-
meinsam mit dem Gemeinde- und Stddte-
bund und dem Waldbesitzerverband hat
das Mainzer Umweltministerium das Land
in fiinf Bereiche unterteilt. Der Kreis Al-

Holz ist einer der wenigen Rohstoffe aus der Region. Der Markt ist derzeit grofien Verdnderungen unterworfen.

tenkirchen findet sich in der Region ,Wes-
terwald-Taunus” wieder. In allen Berei-
chen sollen die Gemeinden zusammen
eine GmbH zur kommunalen Holzver-
marktung aus der Taufe heben, sieht das
Konzept vor.

Diese neuen Akteure auf dem Holz-
markt hitten nach Einschitzung des Um-
weltministeriums genug Holz in der Hin-
terhand, um mit den stetig gewachsenen
Sdgewerken auf Augenhdhe verhandeln
zu kénnen. Und das gilt umso zuverlassi-
ger, je mehr Kommunen ihr Holz zur Ver-
fiigung stellen: ,Um ausreichende Min-
destmengen zu erreichen, sollte die Erfiil-
lung der Aufgabe Holzvermarktung auf
der Grundlage interkommunaler Zusam-
menarbeit erfolgen®, rat die Lenkungs-
gruppe in ihrem Konzept.

Details zu dem Konzept sollen in allen
filnf Zonen des Landes im Rahmen einer
Infoveranstaltung vorgestellt werden. Fiir
die Region Westerwald-Taunus ist ein
zentraler Termin in Montabaur vorgese-
hen: Am Mittwoch, 11. April, will Forst-
staatssekretdr Thomas Griese in der Stadt-
halle das Konzept erldutern.

Ob er dann auch auf eine bereits be-
stehende Alternative hinweist? Denn eine
solche gibt es im AK-Land bereits: die
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Holzvermarktungsgesellschaft =~ Wester-
wald-Sieg (HWS), eine Tochter des Kreis-
waldbauvereins.

Denn auch sie konnte das Holz aus den
Gemeindewildern verkaufen - schlief3-
lich ist der Holzverkauf exakt ihre Auf-
gabe. Knapp 100 Haubergsgenossen-
schaften und Waldinteressenten aus der
Region haben die HWS bereits mit der
Vermarktung ihres Holzes beauftragt;
insgesamt sind im vergangenen Jahr
36 000 Festmeter Stammholz iiber den
Schreibtisch des HWS-Geschiftsfithrers
Alois Hans gegangen.

Und er wire gerne bereit, diese Zahl
noch zu steigern: Schon seit geraumer Zeit
wirbt Hans bei den Haubergsgenossen da-
fiir, bei der Holzernte nicht zu zégerlich zu
agieren. Die Preise seien gut, der Markt
aufnahmefdhig, lautet sein Mantra — und
jede alte Fichte, die rechtzeitig im Sage-
werk lande, konne nicht mehr von einem
Herbststurm umgeworfen oder vom Bor-
kenkéfer ruiniert werden. Also wire Hans
das Holz aus dem Gemeindewald willkom-
men, daran ldsst er im Gesprdch mit der SZ
keinen Zweifel.

Da kann ihm doch die neue Konkur-
renz, die aus den geplanten kommunalen

Archivfoto: damo

Vermarktungsgesellschaften entsteht,
nicht schmecken? Hans raumt ein, dass
eine Konkurrenzsituation geschaffen wird:
.Nattirlich kann es sein, dass einige Ge-
meindevertreter dazu neigen, sich in einer
kommunalen Institution, also quasi mit
Kollegen, zusammenschlieRen.”

Aber ihm raubt die potenzielle Konkur-
renz nicht den Schlaf; ,Wir brauchen uns
mit dem, was wir bislang getan haben,
nicht zu verstecken.” Wichtigstes Argu-
ment: Die HWS habe sich bereits auf dem
Markt etabliert und einen soliden Kunden-
stamm aufgebaut. Und die ortliche Ndhe
zum bisherigen Kundenkreis konne nur
von Vorteil sein - oft genug grenze Ge-
meindewald schlieflich an Bestinde der
Haubergsgenossen, die bereits von der
HWS betreut werden.

Diese Argumente, aber auch ihr Kon-
zept, will die HWS den Kommunen bald
im Detail vorstellen. ,Wir stehen parat”,
kiindigte Hans im Gesprdach mit der SZ
an: ,Wir werden mit allen in Kontakt tre-
ten, die im Kreis Kommunalwald haben.”
Und mehr noch: ,Wir gehen gerne auch in
die Gremien, um mit den Menschen zu
sprechen, die die Entscheidung zu treffen
haben.” Daniel Montanus



